Chief Communications Officer

La manera mas facil de tepes
energiaentuempresa
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QUE NO TE DIGAN QUE EL
LIMITE ES EL CIELO CUANDO HAY
PANELES SOLARES EN EL
ESPACIO CREANDO LOS ESTILOS
DE VIDA DE LOS HUMANOS.







¢POROLE?

El sistema energético ha tomando un nuevo rumbo,
el precio de la electricidad sigue incrementando,
los consumidores buscan estrategias para abatir
los costos de la factura eléctrica, dificil de entender
creando un entorno muy complejo en la intencion
del ahorro de energia.




ANTECEDENTES




Actualmente en el Mercado Eléctrico Mayorista se compran y venden productos como Energia,
Potencia, Certificados de Energia Limpia, servicios conexos y Derechos Financieros de Transmi-
sion, entre otros. Es decir, en él, se adquieren todos los productos que se requieren para la opera-
cion optima y confiable del Sistema Eléctrico Nacional.

La regulacion del sector eléctrico plantea tener un sector eficiente para poder reducir los costos y
|as tarifas de |a electricidad a través de |a transicion a un sistema eléctrico basado en tecnologias
renovables; con un enfoque a la eliminacion de Ia pobreza energética para garantizar el acceso
universal a la electricidad; y competitivo en todas Ias actividades de Ia cadena de valor.

De lo anterior resulto, la apertura a inversion y participacion privaday el fomento a la competencia
en actividades de generacion, transmision, distribucion y comercializacion de 1a energia eléctrica.,
es decir, se realizaron cambios a nivel constitucional y se establecieron leyes que permitieron la
participacion privada en las actividades de generacion y comercializacion. La transmision y distri-
bucion quedaron como responsabilidad del Estado a través del Centro Nacional de Control de
Energfa (CENACE).

Adicionalmente se establecieron las bases para fomentar la inclusion de las Energias Renovables
en la matriz energética.
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Por lo general el consumo de electricidad baja en los meses de inviemo, con lo que
CFE puede concentrar su generacion en las centrales més eficientes. Foto: Archivo

Las tarifas
eléctricas de la CFE a nivel
industrial en el Valle de México
Norte, que abarca algunas
Alcaldias de la Ciudad de
México y municipios del
Estado de México, seran en
noviembre ligeramente mas
caras respecto a octubre.

Y comparadas contra un afio
atras seran 60 por ciento
mayores.

Hasta el sector
publico debe el
pagodeluz a CFE
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Mercado Comercial e Industrial

Capacidad total
instalada:

282.337 MW

55.663
0.003 0.021 021 0.667 3.846 1020015273, S&U54




Mercado Comercial e Industrial

Acumulado de MW Instalados por tamafio en 2018 y 2019
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La accidon puede provocar la recuperacion

1.-HOY LA CLAVE ES QUE TUS CLIENTES
SEAN TUS HEROES, SI NO COMO VAS A
AYUDARTE, SE ACABO QUE EL CLIENTE ES
PRIMERO O PRIMERO MIS EMPLEADOS

YA ENTENDIMOS QUE SIN PERSONAS NO
HAY NEGOCIOS ADIOS B2B Y B2C LLEGO EL
H2H

2.-NO HAY PLANETA B (OSC'S Y USO DE
ENERGIAS RENOVABLES)

3.-NUEVO CAPITALISMO- VALOR AHORA ES
IGUAL A BENEFICIO-COSTOS ¢QUE HACE?
¢ COMO FUNCIONA ?¢ CUANTO CUESTA?

4.-ADIOS ENCUESTAS, LA PERSONALIZACION
CAMBIO Y WA GENTE COMPRA
EXPERIENCIAS.

5-SI NO ESTAMOS EN PLATAFORMA O
INTERNET NO ESTAS CREANDO VALOR PARA
INTERACTUAR ENTRE 2 O MAS GRUPOS DE
CLIENTES (CERO FB E IG)




¢OUE HACEMOS?

Nosotros no vendemos paneles solares, nuestra empresa ofrece el
control de energia y suministro de energia permitiendo aprovechar
nuevas oportunidades, ademas de evitar riesgos negativos sobre la
competitividad de las empresas. La instalacién de sistemas solares
energéticos y la posibilidad de aprovechar sus ventajas lleva a las
empresas a decir entre dos opciones.







PROYECTOS COMERCIALES E INDUSTRIALES

Nuestro interés es el éxito de nuestros asociados y es por eso que
apoyamos en el disefo, ingenieria y desarrollo de proyectos especiales
gue requieren de alto nivel de experiencia técnica, brindando asesoria
avanzada para poder aceptar proyectos de mediana y gran escala.

BIMBO Cinépolis % Heineken
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En essouarsien existe un drea especializada en-el disefio, gestion, instalacion, puesta en marcha y
mantenimiento de sistemas solares fotovoltaicos en Generacion Distribuida; con ello nos com-

prometemos a ser una oportunidad de negocio rentable para cubrir sus necesidades eléctricas
(kWh) mediante a instalacion de un sistema solar fotovoltaico interconectado a la red.

A%

40ué necesito?

Evaluacion v factibilidad para no afectar los parametros de
Eficiencia, Calidad, Confiabilidad, Continuidad, Seguridad y
Sustentabilidad del Sistema Eléctrico Nacional. Por lo que
toda solicitud de interconexion requiere de una revision de
L & |a infraestructura existente.
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osoumeien tiene |a solucidn

Contamos con un equipo operativo para analizar, consultar y
gestionar que circuitos de distribucion de media tension se
encuentran cerca de tu domicilio, conocer su capacidad de
integracion de Centrales Eléctricas de Generacion Distribui-
da, y asi lograr una propuesta real en base a tus necesidades
sin perjudicar los parametros de eficiencia, calidad, confiabi-
lidad, continuidad, seguridad y sustentabilidad del Sistema
Eléctrico Nacional.

¢Por qué somos tu mejor opcidn?

ersoummpien Ofrece sistemas Fotovoltaicos previamente analiza-
dos y validados técnicamente, con factibilidades favorables
de CFE, con plena autorizacion del CENACE para monitoreo
y bajo condiciones optimas en terminos de interconexion y
congestion por parte de 1a CRE, siempre con tecnologia de
tltima generacion que cumplen con las resoluciones actua-
les de control de voltaje, frecuencia y comunicacion necesa-
rias para garantizar la confiabilidad del sistema.




PROYECTOS COMERCIALES E INDUSTRIALES

Proyectos GDMTH

Aplicacién: Servicios que destinen la energia a cualquier uso, suministrados en media tensién, con una demanda igual o mayor a 100 kilowatts.

Horario: Periodos Punta, Intermedio y Base: Estos periodos se definen en cada una de las regiones tarifarias para distintas temporadas del afio:

Aplicacion: Servicios que destinen la energia a cualquier uso, suministrados
en media tension, con una demanda igual o mayor a 100 kilowatts.

Horario: Periodos Punta, Intermedio y Base: Estos periodos se definen en
cada una de las regiones tarifarias para distintas temporadas del afo:

Demanda Maxima Medida: Demanda media en KW durante cualquier
intervalo de 15 minutos del periodo en el cual el consumo de energia eléctrica
sea mayor que en cualquier otro intervalo de 15 minutos.

Cargo Distribuciéon: Medicion de demanda maxima mensual o férmula de
consumo.

Cargo Capacidad: Medicion de demanda maxima horario de punta o formula
de consumo.
Usuarios:
= Grandes Residencias
= Hoteles
* Industria
Comercios de gran tamafo
Tiendas Departamentales
Hospitales

Regiones Central, Noreste, Noroeste, Norte, Peninsular y Sur

Del primer domingo de abril al sébado anterior al Gltimo domingo de octubre

Dia de la semana Base Intermedio

Del Gltimo domingo de octubre al sabado anterior al primer domingo de abril

Dia de la semana Base Intermedio Punta

Tarifa Descripcion Int. Cargo Unidades
Horario

GDMTH Gran demanda en media tensién
horaria

Intermedia




EL FUTURO DE LA ENERGIA

2. SOSTENIBILIDAD:

La sostenibilidad puede impulsar la innovacion
mediante 1a introduccion de restricciones en 1a

3. BLOCKCHAIN Y CLOUD:

La tecnologia blockchain en el sector
energético podria ampliar Ia visibilidad,
aumentar la eficiencia operativa vy
agilizar el cumplimiento de Ias obliga-
ciones de presentacion de informacion;
el andlisis de la informacion recopilada
nos va a permitir tomar mejores
decisiones tanto en productividad como

en eficiencia.
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4. SMART GRID:

Una red eléctrica inteligente, una red que incorpora la
tecnologfa digital a las redes tradicionales que consigue
una comunicacion fluida en ambas direcciones, desde las
instalaciones al usuario y viceversa, para esto se hace uso
de herramientas informéticas, |a tecnologia mas puntera,
lo ultimo en equipamiento digital y domética. El Principal
objetivo de la Smart Grid es |a bisqueda de la maxima
eficiencia energética.

utilizacion de los recursos de energia, carbon, agua,
materiales y residuos en productos y procesos.
También puede sugerir dreas donde la innovacion

puede obtener ganancias significativas.

4‘

1. DIGITALIZACION INMINENTE:

Interconexion ~ punto  a
punto, maquina a maquina,
en busca de una eficiencia

operativa.

3. INNOVACION AMBIENTAL:

Las cuestiones medioambientales
se tratan de una habilidad necesaria
para competir.

Las restricciones en los recursos
naturales y la volatilidad incremen-
tan en los precios de energéticos
actuales con tendencia ascendente.
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Solar Bien cuenta con equipo especializado en la industr

nosotros anal
la energ
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CONSTRUCCION Y DISEND DE SISTEMAS DE MEDIA TENSION

Desarrollo de proyectos con metodologia de PMP desde disefio, gestién, construccion y
puesta en marcha de lineas de media y baja tension en sectores residenciales, comerciales e
industriales.

DISEND

Planos eléctricos, Planos de obra civil, Cuadro de cargas, Memorias de célculo, Diagramas
unifilares.

GESTION

CFE (comisi6n federal de electricidad).

Solicitud de electrificacion.

Realizacion de proyecto bajo régimen de aportacion u obras por terceros ante planeacion.
Aprobacion de medicion para acometidas, nichos y concentraciones ante medicion

UVIE (unidad de verificacion de instalaciones eléctricas).

Ul (unidad de inspeccion).

Permisos de alineamiento y constancias de uso de suelo ante presidencias municipales.

CONSTRUCCION

Electrificacion en baja tension en residencial, comercial e industrial

Instalacion de transformadores, subestaciones, generadores, tableros de control y fuerza.
Instalacion de acometidas en media y baja tension

Vestido y tensionado de postes para lineas de media y baja tension

Construccion de planchas para equipos eléctricos

Construccion e instalacién de registros de media y baja tension

Construccion de nichos de medicion

Instalacion de tierras fisicas

Instalacion de pararrayos

Instalacion de concentraciones de medicion

MANTENIMIENTO

Mantenimiento predictivo, preventivo y correctivo a transformadores, subestaciones, genera-
dores, cualquier equipo de fuerza y proteccion.
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Formula de Calculo: Mayor Oportunidad de Ahorro

A partir de Diciembre 2017, con la nueva metodologia de calculo por parte de CFE es posible impactar el 99%* del
recibo. Anteriormente; habia un monto entre el 20% y el 50% del recibo que no era posible impactar con la energia
solar: Demanda Maxima.

MAYO. 19 - Sin PV SEPT. 19-PV ACTUAL

TOTAL A PAGAR: ;‘é‘é;‘:‘ao $826

(OCHOCIENTOS DOS PESC

YCHOCIENTOS VEINTISEIS PESOS MN

PERIODO FACTURADO: 3;

PERIODO FACTURADO: 30 ABR 10 - 31 MAY 19
MULTIPLICADOR: 5, FECHA LIMITE DE PAGO: 12 JUN 2019 TARIFA: oyry  NO. MEDIDOR: 1504  MULTIPLICADOR: 5, FECHA LIMITE DE PAGO: 13 OCT 2019  TamiFa: GOMTH  NO.MEDIDOR: saryy MULTIPLICADOR: g FECHA LIMITE DE PAGO: 12 SEP 2020
CORTE A PARTIR: 13 SEP 2020

TARIFA: GOy NO. MEDIDOR: 150435
DEMANDA CONTRATADA kW: 125

DEMANDA CONTRATADA kw: 13 CORTE A PARTIR: 13 JUN 2019 CARGA CONECTADA kW: 125  DEMANDA CONTRATADA kw: :,; CORTE A PARTIR: 14 oCT 2019 CARGA CONECTADA kW: 125

CARGA CONECTADA kW: ;o5 1
Consame actual Cansomo actyal Copsumo acteal Corsumo actual Consemo
Dmereacta Precio oy subtotal oy oyl Wa® s ®  Wan® tmn® Boronche Precio e Subdatal vy Cancepto ke R Precio oy Subtatal vy

Concoplo Wb ® Lo ® Hetr @ [ssts @

6,851

oncie encia 90.00 Fa cia % 90.00
Costos 6 1a anergia en ef Marcaco Eléctice Mayorista Desglase dol inparte 8 pagar Costos ge [a eaeryia en of Mercano Elécirico Maponsta Desglass sel imparie 3 pagar Castos de la energia en of Merzato Ectrico Mayorista Desgiose de! importe a pagar
Concegte Imporie wn Cancepto s aw Sawn Importe woy) Coaceptn Imporie aox Concest 1 S S Imparte (M| Coacepto Importe xk)

§ S S Imparte W)

s3e1  3Iee2  132em02 23,3008




PROGRAMA SOLAR BIEN

Programa innovador de Solar Bien que busca facilitar el desarrollo de
proyectos comerciales e industriales a nivel nacional a través de:

1) Seguimiento personalizado a proyectos llave en mano

2) Visitas a clientes finales para canalizar proyecto

3) Dimensionamiento y analisis de retorno de inversidon con tarifas
vigentes

4) Ingenieria Basica y/o avanzada

5) Alianza con entidad bancaria para financiamiento de los proyectos

6) Desarrollo de proyecto con UVIE/UIE, etc.




Inspeccion y Levantamiento en Sitio

Se realiza la visita al sitio para definir detalles de espacios en techo, tipo de techo, sombras,
acometida, centro de carga, transformadores, etc.
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Importancia de una buena propuesta

Es comun que la decisidon de instalar un
proyecto fotovoltaico recaiga en una junta
directiva conformada por especialistas:

= Gte. Finanzas,

= Gte. Contabilidad,

= Gte. Operaciones,

= Gte. Mantenimiento, entre otros.

Debido a ello, es importante realizar
adecuadamente los analisis y los calculos en el
sistema y presentar datos concisos y exactos.

Los “promedios” no funcionan. Se requiere
precision en el calculo.




PRODUCTOS
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COTIZACION DE CONTADO INGENIER[A
PROPUESTA FINANCIAMIENTO PLANEACION
MAX 1 DIiA PROPUESTA DE ANALISIS

MAX. 5 DIAS

IMPLEMENTACION
Y OPERACION
MAX. 1 MES




Solar Bien, cuenta con un brazo financiero sobre el cual apoyamos a cualquier
decision, SUNECO es nuestro aliado de financiamiento de energia solar, cuya
ventaja competitiva consiste en el conocimiento de la tecnologia de vanguardia,
calidad en el servicio y tiempo de respuesta.

APLICACION DE CRITERIDS
BANCARIOS EN LA OPERACION

Autorizado por CNBV y CONDUSEF.
Cumplimiento a toda la regulacion
financiera.

Criterio bancario en la originacion e
integracion de expedientes.

Estrictos criterios de prevencion de
lavado de dinero (PLD-FT) y conoci-
miento del cliente.
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v' Casa/negocio
v Industria
v" Venta de energia

@ Il. CONTRATD

Dirigido a personas fisicas, personas fisicas
con actividad empresarial y personas
morales con vivienda propia,negocio o
negocio en arrendamiento a largo plazo
preferentemente de alto consumo.

v' Pago fijo mensual.

v'  Tasa fija de interés maxima anual del
23%

Sin penalizacién por pagos anticipados.
Deduccidn fiscal 100% para el cliente.
Desde cero enganche.

Plazo de los 12 hasta 60 meses.
Monto de crédito desde $50,000.00
pesos

Comisién por apertura del 3.5% mas
IVA
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VENTAJAS COMPETITIVAS

Ahorros en pagos de energia

Menor pago mensual respecto a
otras instituciones

Transparencia y claridad en
beneficio del cliente

Operacion basada en tecnologia y
mejores practicas bancarias
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BENEFICIOS
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GARANTA DE  AHORRAR DINERD EN
FACTURAS DE SERVICIOS FUTLROS.

ACLERDOS AVANZADDS DE COMPRA
DE ENERGIA (PPA).

AUMENTO DEL RENDIMIENTO DE LOS
MARGENES

LAS EMPRESAS PRESENTAN LN
MENOR RIESGO DE RENDIMIENTD Y
LINA MENOR CARGA DE CAPITAL.

EXPERIENCIA EN LN AREA MUY
COMPLEJA

AMORTIZACION DE OTROS PROYEC-
TOS DE ENERGIA Y SOSTENIBILIDAD
CON MENOR RETORND DEL ESPERADD
PREVIAMENTE.

H

]

ARRENDAMIENTOS Y CONTRATOS DE
DESEMPEND PARA EVITAR LA INVER-
SIGN CAPEX.

BENEFICIO DIRECTO EN EL LSO DE
ESTRUCTURAS DE CAPITAL DISRLPTI-
VAS.

ACUERDD DE SERVICIOS DE ENERGIA
QUE PROTEGE EL FLU.JO DE CAJA E
INCLUSO PUEDE GENERAR NLEVAS
FLENTES DE INGRESOS.

REINVERSIGN EN OTRAS PRIORIDADES
COMERCIALES,  COMD  NUEVOS
EQUIPOS O SIEMPRE ME.JORANDO LA
EFICIENCIA ENERGETICA Y DISMINL-
YENDO EL IMPACTD AMBIENTAL
ASOCIADD CON EL CONSLIMO ENERGE-
TICO.




Si, LA SITUACION ESTA COMPLICADA PERO... LAS PERSONAS Y LOS
NEGOCIOS TENDRAN QUE APLICAR LO SIGIENTE:

1. Tomaran nuevas decisiones

2.- Cambiara la formar en como se venian haciendo las cosas

3.- El mercado volvera siempre a la normalidad (aqui nosotros no)
4.- Se activara la cultura digital

5.- Se activan caracteristicas de liderazgo e involucramiento con las
personas, las empresas incorporaran una nueva cultura de salud,
medio ambiente y de organizacion

6.- Los modelos de negocios ahora preveran los riesgos



MEJORAREMOS LAS PRACTICAS CON CADA UNO

1.- Atencion personalizada con el sales partner
2.- Capacitacion técnica

3.- Examen de energias renovables

4.- Centro de Contacto para dudas y aclaraciones.
5.- E-book de Mercado Solar para sales partner
6.- E-book Dimensionamiento e interconexion

7.- E-book dimensionamiento aislado
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www.solarbien.com.mx




